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Je suis tr•s heureux de vous prŽsenter le dernier nŽ
du Groupe GMD :  GMD Liaison.

Ce premier numŽro a re•u la m•me attention que celle
que nous portons ˆ notre gamme de produits et solutions
industrielles.

Pourquoi ce journal ?

Pour rŽpondre ˆ plusieurs objectifs :

Ð Celui dÕ•tre toujours plus proche de nos clients et de
nos partenaires.

Ð Celui de crŽer une source dÕinformations sur la vie 
du groupe et de ses salariŽs pour tŽmoigner de sa forte
croissance et exposer les synergies possibles.

Ð Celui de vous permettre dÕexprimer vos suggestions,
vos souhaits, vos idŽes, vos attentes.

Dans GMD Liaison, vous trouverez 
des reportages sur lÕactivitŽ des sites,
les projets clients, des interviews, 
des dossiers techniques...

Notre Groupe grandit, se dŽveloppe
et vient de passer la barre symbolique des 200 M� . GMD
sÕouvre aussi ˆ de nouveaux secteurs dÕactivitŽ comme les
TŽlŽcoms avec le rachat de Saintronic et enrichit sans cesse 
sa gamme de solutions avec les entrŽes de SIA et de
RMC Industrie.

Cette Žvolution est riche de promesses pour tous
les hommes et femmes de GMD, ces quelques pages sÕen
veulent lÕŽcho.

Avec tous mes vÏux de rŽussite !

Alain Martineau
PrŽsident Directeur GŽnŽral
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Quels que soient leurs domaines de compŽtences, les Žquipes

de GMD ont toutes une m•me volontŽ : celle dÕoffrir 

ˆ leurs clients des services ˆ valeur ajoutŽe au plus pr•s 

de leur besoin. DŽcouvrez-les au travers du dossier spŽcial

de GMD Liaison, pages 4 et 5.
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SIA INDUSTRIE a 
ŽtŽ crŽŽe le 10 septem-
bre 2003 ˆ la suite de
la reprise des 

actifs de SIA DUMOUTIER par 
le Groupe GMD.

SituŽe au Mans, cette entreprise
dŽveloppe et produit depuis plu-
sieurs dŽcennies des Žquipements
intŽrieurs pour lÕautomobile : pan-
neaux de portes, planches de
bord, tablettes arri•re, Žquipe-
ments pour cabines de poids
lourds.

Elle sÕest aujourdÕhui spŽcialisŽe
dans les productions en petites et
moyennes sŽries et travaille aussi
bien avec des constructeurs quÕa-
vec les grands Žquipementiers du
marchŽ automobile. 

SIA INDUSTRIE MET EN ÎUVRE DEUX

TECHNOLOGIES MAJEURES:

¥ la transformation des mati•res
plastiques par thermoformage,
thermocompression, soudure 
et collage,

¥ la sellerie industrielle avec appel ˆ
la couture, au gainage et ̂  lÕassem-
blage de composants divers.

CertifiŽe ISO 9001, SIA Industrie
met en Ïuvre des moyens indus-

triels importants sur 10 000 m2 de
surface de fabrication :

¥ Presses de thermoformage par
aspiration ;

¥ Lignes de thermoformage par
compression ;

¥ Thermo-gainage ;
¥ Centres dÕusinage ˆ commande

numŽrique ;
¥ ƒquipements de sellerie, gainage

et de dŽcoupe ;
¥ Soudure haute frŽquence et ultra-

sons ;
¥ Collage technique.

Les Žquipes de SIA Industrie accom-
pagnent leurs clients de bout en
bout avec des ressources en bureau
dÕŽtudes prŽsentes sur le site et un
suivi dŽdiŽ en terme de gestion de
projets et dÕindustrialisation des
solutions.
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Le Mans (72)

aintronic, cÕest le
mariage entre lÕŽlectro-

nique et la ville de Saintes,
clin dÕÏil au prestigieux
passŽ romain de la ville qui
fut la capitale de la pro-
vince romaine dÕAquitaine. 
CÕest dans cette ville de
25 000 habitants  que
SAINTRONIC a choisi de
sÕimplanter en 1971 en
bŽnŽficiant dÕune forte
concentration de compŽ-
tences mŽcaniques issue
des anciens ateliers de 
la SNCF. 
AujourdÕhui SAINTRONIC
est une entreprise de
328 personnes rŽalisant
un Chiffre dÕaffaires de
77 millions dÕeuros dans
une activitŽ dÕŽquipemen-
tier Žlectronique alliant des
compŽtences dans lÕha-
billage mŽcanique et lÕin-
tŽgration de composants.

Saintronic dŽveloppe et
fabrique ainsi des coffrets,
armoires et containers
pour des applications
dans la tŽlŽphonie mobile
ou fixe et diffŽrentes autres
fonctionnalitŽs.
UnitŽ moderne et polyva-
lente, SAINTRONIC est le
leader national dans le
domaine des enveloppes
Žlectroniques intŽgrŽes ˆ tra-
vers son expertise technique
dŽveloppŽe pour rŽpondre
aux exigences du marchŽ
des tŽlŽcommunications,
notamment en terme de
contraintes sismiques, Žlectro-
magnŽtiques et thermiques.
Son bureau dÕŽtudes spŽcia-
lisŽ en conception t™lerie,
Žlectrique et optoŽlectronique
permet ˆ SAINTRONIC de
prendre en charge la fourni-
ture de solutions basŽes sur
sa biblioth•que de solutions

DESCRIPTIF

Le Mans (72)
CrŽŽe en 2003
Site de production de 10 000 m2

71 salariŽs
Certification ISO 9001 v 2000

� : 02 43 39 53 39
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Derni•re entrŽe
au sein du
Groupe GMD
en janvier

2004, RMC Industrie est
basŽe ˆ La Bonneville-sur-
Iton aux environs dÕƒvreux.
Elle emploie aujourdÕhui
38 personnes.
La sociŽtŽ a ŽtŽ crŽŽe en
1985, sous lÕappellation
de RMC DŽcoupage et a
rejoint son implantation
dŽfinitive en 1989.
Elle sÕest dŽveloppŽe
depuis notamment gr‰ce ˆ

lÕintŽgration de
c a p a c i t Ž s
CAO/DAO.
Son cÏur de
mŽtier se situe
dans le dŽcou-
page des mŽ-
taux et dans
lÕemboutissage.
RMC bŽnŽficie
de capacitŽs en
presses automatiques jus-
quÕˆ 600 tonnes et en
presses de reprise jusquÕˆ
320 tonnes.
LÕentreprise met Žgale-

ment ˆ la disposition de
ses clients des capacitŽs
de soudure manuelle et
par robot ainsi quÕune
activitŽ de sertissage.

Site de Saintronic

Ses principaux 
dŽbouchŽs sont
sur le marchŽ
automobile.
LÕentreprise fournit
des pi•ces et
sous-ensembles ˆ
Peugeot et Renault
a i n s i
quÕˆ une
multitude
dÕŽquipe-
mentiers
de pre-

mi•re impor-
tance sur ce
secteur.
LÕentrŽe dans
GMD et lÕintŽ-

gration de lÕentreprise
dans le p™le dŽcoupe
emboutissage pour lÕau-
tomobile doit permettre
ˆ la structure de dŽve-
lopper les 5M� dÕacti-
vitŽ quÕelle a gŽnŽrŽs 
en 2003.

DESCRIPTIF

Bonneville-sur-Iton (27)
CrŽŽe en 1985
38 salariŽs
CA 2003 : 5 M �
1991 : 1 er manuel qualitŽ

� : 02 32 32 86 79 

Bonneville-sur-Iton (27)

SIA travaille les matŽriaux nobles
Environnement intŽrieur de camion
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LA PORTE DU GROUPE VERS LES PAYS ET

LES MARCHƒS DE LÕEUROPE DE LÕEST
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Ligne de montage armoire BTS

prŽ-qualifiŽes ou de rŽaliser
des dŽveloppements spŽci-
fiques sur cahier des char-
ges. Ce savoir-faire est
aujourdÕhui au service de
clients dans les secteurs de
lÕŽlectronique profession-
nelle, des tŽlŽcoms, du ferro-
viaire au travers de sa
diversification. Des grands
comptes comme Alcatel,
Fujitsu, Thales ou Lectra font
confiance aux pro-
duits Saintronic.
CertifiŽe ISO 9001
et ISO 14001,
Saintronic est aujour-
dÕhui positionnŽe sur
lÕaccompagnement
global de ses clients
gr‰ce ˆ une offre
complŽmentaire de
services et solutions
logistiques associŽs
qui en font un vŽri-
table centre de

compŽtences au sein du
Groupe GMD. 
LÕentreprise sÕest aussi rŽsolu-
ment engagŽe dans le dŽve-
loppement durable ˆ travers
une politique sociale ambi-
tieuse et le dŽploiement du
rŽfŽrentiel qualitŽ EFQM
(European Foundation of
Quality Management).

ors de sa crŽation en
1999, GMD Hungary

employait une vingtaine de
personnes sur 2 300 m2 de
superficie couverte abritant
des presses automatiques
et manuelles. 
Le site sÕest rŽguli•rement
dŽveloppŽ et emploie

aujourdÕhui 45 per-
sonnes. Il dis-
pose dÕun parc
m a c h i n e

moderne et di-
versifiŽ avec des
presses automa-
tiques jusquÕˆ
250 tonnes,
des Žquipe-

ments de reprise et un
savoir-faire basŽ sur la
fabrication de petites et
moyennes sŽries dans les
domaines de dŽcoupage-
emboutissage et de lÕas-
semblage.
Une ligne de zingage vien-

dra prochainement com-
plŽter ces Žquipements.

GMD voit dans le dŽvelop-
pement de ce site un
moyen efficace pour lÕac-
compagnement de ses
clients dans lÕinternationali-
sation de leurs achats et
leur inscription dans le mou-
vement massif dÕinvestisse-
ments industriels en Europe
de lÕEst. 

GMD Hungary sÕouvre au
monde et vise 3 objectifs
principaux :

� Proposer aux clients
fran•ais de GMD une
nouvelle source de 
productivitŽ sur un site
spŽcialisŽ dans les opŽ-
rations ˆ forte part 
de main-dÕÏuvre et 
certifiŽ ISO 9001
v 2000.

� Accompagner ses clients
dans leurs projets de
crŽation de nouveaux
sites  industriels et de
recherche de sous-trai-
tants locaux, notam-
ment en Slovaquie,
RŽpublique tch•que,
Hongrie ou en Roumanie.

� Accentuer le dŽveloppe-
ment dÕune client•le
locale.

GMD souhaite intensifier 
le dŽveloppement remar-
quable du site en sÕap-
puyant sur la croissance de
ses ventes, le renforcement
de ses Žquipes et de nou-
veaux investissements. 

GMD Hungary, 
contact Janos Persa 
00 36 34 560 632
janos.persa@gmd.hu

DESCRIPTIF

Saintes (17)
CrŽŽe en 1971
Site de production de 23 000 m2

328 salariŽs
CA 2003 : 77 M �
Certifications : ISO 9001 v 2000 et 

ISO 14001

� : 05 46 92 70 00
www.saintronic.com

Site GMD Hungary

Presse 250 tonnes.
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La plate-forme 
logistique : une
prestation sur-mesure
pour les clients 
de Saintronic.

E COóT DES STOCKSim-
mobilisŽs est souvent

un frein important ˆ la mise
en place dÕune plate-forme
et dÕun stock consignŽ
client. Pourtant, la demande
croissante pour ce service

� ����������	�
�
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Rencontre avec Yvon Denieul,
IngŽnieur dÕaffaires ˆ Saintronic (17)

�

Òsur-mesureÓ devient un
passage incontournable
pour dŽvelopper et pŽren-
niser les affaires dans des
marchŽs cycliques et tr•s
exigeants.

DEUX CONTRATS LOGISTIQUES

majeurs ont donc ŽtŽ signŽs,
lÕun avec Alcatel, lÕautre
avec Lectra Systems. Dans
les deux cas, le client met ˆ
disposition des surfaces de
stockage et assure la gestion

du stock consignŽ, soit
directement, soit par lÕinter-
mŽdiaire dÕun prestataire.
En contrepartie, il a chez
lui, ˆ disposition le matŽriel
quÕil vient prŽlever en fonc-
tion de ses besoins. Il
informe tous les jours
Saintronic des prŽl•vements
rŽalisŽs, permettant ainsi la
facturation et le transfert de
propriŽtŽ des biens.
PREMIER AVANTAGE pour le
client : lÕabsence de man-

quant pouvant arr•ter ou blo-
quer les cha”nes de montage.
DEUXIéME AVANTAGE: une pro-
ductivitŽ optimisŽe et un
stock permettant dÕabsorber
les alŽas de production et de
rŽpondre sans risque ˆ des
changements de produits.
Le client final est ainsi parfai-
tement sŽcurisŽ dans ses
livraisons.
Un travail sur plan prŽvi-
sionnel et une analyse 
des consommations de la

plate-forme sont nŽcessai-
res et permettent une
actualisation hebdoma-
daire des prŽvisions visant
ˆ optimiser les plans de
fabrication Saintronic et ˆ
anticiper ses besoins.
SAINTRONIC BåTI ainsi une
relation ˆ long terme avec
ses clients majeurs en restant
hautement adaptable aux
fluctuations de leurs marchŽs.

Catherine TERRIER

Installation de baies Outdoor sur les to”ts de PARIS

*ADSL : Technologie pour la diffusion de services internet
ˆ haut dŽbit.
** UMTS : Nouvelle technologie de tŽlŽphonie mobile
permettant lÕŽchange simultanŽ de son et dÕimage.

TT : Quelle est aujourdÕhui lÕoffre de ser-
vices aux clients chez Saintronic ?

YD : Cette offre prŽsente de multiples
facettes. Elle commence d•s le premier
contact avec le client par le biais dÕŽtudes ou
de prŽ-Žtudes pour rŽpondre ˆ sa demande
avec ou sans cahier des charges initial.
Nous cherchons ensuite ˆ aider nos clients
en aval de la fabrication ou de la fourniture
de produits : cela passe par des
prestations de formation ˆ leur personnel,
dÕassistance technique, dÕinstallation de
matŽriels et de mise en route.
Nous proposons de fa•on contractuelle
des prestations de maintenance de rŽseaux
et dÕinstallations ainsi quÕune garantie SAV
pour les produits que nous avons fabriquŽs
et installŽs.
Ce souci dÕaccompagnement peut aller
jusquÕˆ la qualification de process et la
dŽlŽgation sur site client dÕune Žquipe de
techniciens dans le cadre de transfert
partiel ou total dÕactivitŽ.
Ces activitŽs sont gŽrŽes aussi bien en
France quÕˆ lÕexport. 

TT : Comment est organisŽe aujourdÕhui
lÕactivitŽ Services ?

YD : Le service client assure par mon
intermŽdiaire les offres commerciales et le
montage des projets.
Nous avons ensuite recours ̂  lÕexpertise de
nos Žquipes de fabrication et de support
technique ainsi quÕˆ un large panel de
sous-traitants qualifiŽs par nos soins.
Saintronic assure lÕingŽnierie des compŽ-
tences pour mettre les bons interlocuteurs
en face des prŽoccupations de ses clients.

France et bient™t ˆ lÕexport pour un des
leaders de la tŽlŽphonie mobile en France.
Ce service est tr•s apprŽciŽ de notre client
notamment pour lÕinstallation dÕarmoires dans
des lieux ˆ faible accessibilitŽ. La souplesse
de nos moyens alliŽe ˆ la flexibilitŽ de nos
Žquipes techniques rŽpondent parfaitement ̂
la demande de notre client.
Enfin nous mettons en place des solutions de
sŽcurisation de portions dÕautoroutes (Bornes
oranges SOS, poste central dÕappel et fibre
optique), basŽe sur notre produit R.A.U. 52
pour un des plus grands concessionnaires auto-
routiers fran•ais. Ces prestations allient
formation des salariŽs de nos clients, installation
et assistance ˆ la mise en route jusquÕˆ une
parfaite ma”trise du rŽseau.

TT : Quelles sont les ambitions de
Saintronic ?

YD : Notre volontŽ est de suivre nos clients
tout au long de la durŽe de vie de nos
produits en allant du dŽveloppement initial
de la solution jusquÕˆ lÕaccompagnement
des produits durant leur utilisation. CÕest
donc la proposition dÕun cha”nage de
prestations alliant Žtudes, qualification,
production, installation et maintenance.
CÕest aussi une fa•on pour Saintronic de
diffŽrencier son offre de ses concurrents sur
le marchŽ, en dŽpassant le niveau de
simple fabricant de produits.

Thierry TINDELIéRE

Nous nous appu-
yons pour cela
sur nos ressources
en mati•re de
c o n c e p t i o n
mŽcanique et
Ž l e c t r o n i q u e ,
dÕindustrialisation,
de dŽveloppement
et de tests.

La dimension largement internationale de
nos prestations nous conduit ˆ sŽlectionner
des partenaires de sous-traitance ou
dÕinstallation pour les grands projets.

TT : A quel type de marchŽs et 
de clients vous adressez-vous ?

YD : Notre activitŽ est basŽe sur des grands
comptes de divers secteurs. Ils peuvent •tre
opŽrateurs ou Žquipementiers pour les
TŽlŽcommunications, grands donneurs

dÕordre dans le transport
ferroviaire ou encore
concessionnaires majeurs
pour les autoroutiers. 
Le point commun ˆ tous ces
clients est leur volontŽ de
trouver un Žventail de produits
et de prestations de services
prenant en compte leurs
attentes et rŽpondant ˆ des
cahiers des charges tr•s prŽcis.

TT : Pouvez-vous nous
donner quelques exemples

de rŽalisations en cours ?

YD : Je citerai 3 exemples qui sont
caractŽristiques de notre savoir-faire :
Nous installons des armoires Žlectroniques
pour le dŽploiement ADSL* dÕun des
leaders de la tŽlŽphonie fixe et mobile en
Europe. Ces solutions sont basŽes sur nos
baies de type O, fabriquŽes sur Saintes.
Nous assurons ainsi sur site le montage
mŽcanique, le c‰blage et le raccordement
de nos produits ˆ dÕautres Žquipements.
Nous accompagnons aussi le dŽploiement
du rŽseau de tŽlŽphonie mobile UMTS** en

FICHE SIGNALƒTIQUE

NOM : Yvon Denieul 
Fonction : IngŽnieur dÕaffaires
p™le services
Age : 51 ans
Date dÕentrŽe ˆ Saintronic : 1991
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Installation
de baies type
Herrisson
sur site
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Ce rŽseau est composŽ de plusieurs
bornes dÕappel dÕurgence et dÕun poste

central chargŽ de la rŽception
des diffŽrents appels.  La liaison
entre les bornes et le poste
central est rŽalisŽe par 2 fibres
optiques. De part sa conception
le R.A.U. optique sŽcurisŽ
assure une continuitŽ de service
m•me en cas dÕincident sur
une des liaisons optiques.
Par cette prise de marchŽ,
Saintronic met en avant son
savoir-faire et renforce sa
position sur le secteur
autoroutier du sud-est de 
la France.

� � � �� � � �  !� � �" #$#� #�� $!�  " � � !%�
POUR LA SƒCURISATION DES TUNNELS ROUTIERS

Dans le cadre de la sŽcurisation de
3 tunnels de lÕautoroute A40 (Axe Lyon-
Gen•ve), Saintronic a su apporter son

savoir-faire pour
rŽpondre aux
attentes de son
client SAPRR
(SociŽtŽ Autoroute
Paris Rhin Rh™ne).

En proposant un RŽseau dÕAppel
dÕUrgence optique sŽcurisŽ, Saintronic
offre ici une solution technique permettant
de renforcer la sŽcuritŽ de tous les usagers.
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Solution de RŽseau dÕAppel dÕUrgence SAINTRONIC pour la sŽcurisation des tunnels

Le Groupe GMD sÕassocie largement ˆ la fourniture de solutions
industrielles et techniques ˆ ses clients et partenaires ˆ travers :

Ð des dŽveloppements spŽcifiques, 
Ð des co-dŽveloppements,
Ð la conception dÕoutils,
Ð la rŽalisation de prototypes,
Ð lÕhomologation et la qualification de produits,
Ð lÕindustrialisation, la conduite de projets et la qualification 

de process.

Cette volontŽ dÕaccompagner les clients tr•s en amont sÕappuie
sur des bureaux dÕŽtudes multi-mŽtiers et des relais techniques
prŽsents au sein de chaque unitŽ du groupe.

Ainsi le Groupe GMD bŽnŽficie de ressources dÕŽtudes dans :

Ð le design crŽatif,
Ð la t™lerie outillŽe et non outillŽe,
Ð le dŽcoupage emboutissage,
Ð le montage mŽcanique de sousÐensembles,
Ð le dŽveloppement Žlectrique, Žlectronique et optique,
Ð les tests et qualifications liŽs ˆ des contraintes techniques

fortes (CEM, sismique, thermique,É).

Les unitŽs offrent aussi ˆ leurs clients des prestations dans la
recherche de gains de productivitŽ technique, lÕanalyse de
la valeur, la rŽduction des cožts avec ou sans re-ingŽnierie des
produits ou process. Les clients de GMD trouvent ainsi des
solutions pour se dŽmarquer techniquement et Žconomiquement
de leurs compŽtiteurs.

Pour  lÕensemble de ses prestations, GMD sÕappuie sur les
compŽtences de ses 75 ingŽnieurs et techniciens et la ma”trise de
nombreux logiciels 2D et 3D tels que la gamme PRO-ENGINEER,
Catia ou Autocad.

Ces ressources sont utilisŽes pour des secteurs dÕactivitŽs aussi
exigeants que lÕautomobile (BE dŽdiŽ), les tŽlŽcoms, lÕŽlectronique
et diverses autres industries.

GMD a aussi constituŽ un rŽseau de bureau dÕŽtudes en
France et en Europe afin dÕassurer une alimentation
permanente de sa veille technologique et pour rŽaliser 
des Žtudes dans des process complŽmentaires ˆ son cÏur 
de mŽtier.

� RŽseau
dÕappel dÕarr•t

dÕurgence optique
sŽcurisŽ






Contrat pour 
des faces avant ATRAL

Bauzer Industrie vient de se voir attribuer, par la
sociŽtŽ ATRAL, un contrat pour la fourniture
dÕune pi•ce dÕaspect en aluminium. ATRAL est
spŽcialisŽe dans la conception et la fabrication

de produits sans fil pour la sŽcuritŽ et le confort des
habitations et des entreprises au sein du groupe allemand HAGER.
Le savoir-faire de Bauzer sur la dŽcoupe et lÕemboutissage alliŽ ˆ celui de
la t™lerie fine a permis dÕidentifier et de proposer ˆ son client une produc-
tivitŽ technique avec changement de technologie dans le respect dÕun haut
niveau dÕexigence en mati•re dÕaspect du produit.
En redŽfinissant et en optimisant le process de fabrication, Bauzer a ainsi
fait bŽnŽficier ˆ son client dÕun gain Žconomique de 35 %  ˆ qualitŽ Žgale. 
Ce premier marchŽ reprŽsente une production de 10 000 pi•ces / an
pour un CA annuel de 100K� .
Pour Dominique PASTRE, Commercial T™lerie de Bauzer Industrie Ç ce pre-
mier contrat avec ATRAL  marque la confiance de ce client tant dans notre
capacitŽ ˆ gŽnŽrer des gains de productivitŽ sur les process que sur lÕa-
mŽlioration qualitative de nos produits. Nous espŽrons dŽvelopper rapide-
ment notre collaboration avec lui  sur de nouveaux projets. È

Contact Dominique PASTRE, 04 77 57 19 33

� �		���������
S

u
cc

e
ss

 s
to

ry

����������
���	���
����&�	��'�(������
����	���������
)
���
�� *� ����� +	�,
��
�-(� ������ +�
�������-(� �����
+�����.
��-(� ���/���� +��	��-���� �&����/� +�������-�	
��
�0
�����������������������1���,������
��#

����������
���	0����.��2���	�����.��
���	���,
���������

������	�����������+��	�������	��'3�4�	�����
���	��
��
��������	���,
����*���)����5����	�����	����
�������-#

$�	����������������&����#

$�	���6�,�
���!���7338���9333���
������
��$��%$�#

����������
���	0����.��2���	���
�
���������������:�
����
����������������������#

$�	����������������!��� ��8;7<7���
������
��=����
��!�	����� �
����
���"�,����!�	������#

�������

�,����������������
�����!���7338���9333#

�������	�
INDUSTRIE

Septembre 2003

Octobre 2003

�����
��	��
��	�

�,����������������
�����!���7338���9333#
�������	�

INDUSTRIE

$�	���6�,�
���!��� ��8;7<7��
������������
��#

Novembre 2003

$�	���6�,�
���!���7338���9333���
������
��!��>"�!��#

���
��
���	0����	��
��&��	0$����
����:�
�����>����������

����������������������
��2���#


 �	����
���	
� ���������
� ��
����	

"�	������������,���+?3�4-�	�����,���
������	0
���	����(�
�
���
������6�9339(�������������	���
�������	0
������
��� �
�����������
������933@#

DŽcembre 2003

���
��
���	���
�����������
���	0����.��2���:���
��������
,
��������������!��� ��8;7<7(�!���8<338�����A�$��8B338#

���
INDUSTRIE

Janvier 2004

$������
�����	������C(��
�����&������	���D�����	������/
��
���	0�C��	������
��2�����
�����	�������
�C���
���	�
�&
��������*�	������������������
�����	���	���
�������(���
�
�������������	�����������	0
���	����#

����������
���	0�������������������������������	��� ������	��
���	������+������	��������������	����
����	���0�
�� 	���

�����- *�
�
��
�����������������
�(��
�����
����	��� ��������
�
�������(��
������
�����(����������������
�����	�� ������	��������#

������
�

��

����������
���	0���������������&������	���,E��������*

������
�����	���
������������	���
��
F������	���������� �#

������
�������	����:�
������"�%!G�+����������	��
������
!������-#

$�	���$>$:�!���7338�H9333�*�
��2��9�)�����	0
�	���
�����
���������������������
������0
������������#

	�
����	


FŽvrier 2004


������
INDUSTRIE

�,��������	���
���������
�����!��� ��8;7<7#

�,��������	���
���������
�����!��� ��8;7<7#

H
��	
������
�����%$%���+��������
��	0
�����	��6��
����	�� ��
	0������������������-�*�B@��
�������	���I����5�����
����
���.��
���������������������	��������	���
������#

���
������(�6��0
�	��	0����
,������C�������(�	0����	��
��&�
�������	��������������������������
������
��
�����!���+7338���9333�J� ��8;7<7-#

%�������
�����!���7338���9333�	���������
������":$#

�����������
INDUSTRIE


 �	����
���	
� ���������
� ��
����	

Mars 2004

Avril 2004

=
 � D� � �!� 	 � � � � �� : � 
 ��� � (�� � � � � �� � �� � �� � � �� � � � � � � � � ###

�������	�
INDUSTRIE

������
�

��

Quoi de neuf ?

Renouvellement du contrat 
de connecteurs MECELEC

CÕest dans un contexte de forte concurrence et de recherche constante de
compŽtitivitŽ que CMP sÕest vu renouveler la confiance de ce client acquise et
entretenue depuis plus de 6 ans.
CMP fournit ˆ la sociŽtŽ MECELEC, spŽcialisŽe notamment dans lÕŽtude et
la fabrication de coffrets intŽgrŽs pour le raccordement et la protection des
rŽseaux Žlectriques basse tension, des ensembles connecteurs.
Ce succ•s a ŽtŽ rendu possible par une action de fond, menŽe par lÕŽquipe
de CMP, pour redŽfinir et diminuer de fa•on drastique le cožt du produit
fourni. CMP a ainsi menŽ en collaboration Žtroite avec son client une ana-
lyse de la valeur. Apr•s rŽ-ingenierie de la solution, CMP a dŽmontrŽ son
respect du cahier des charges en satisfaisant aux exigences techniques et
Žconomiques du client final de CMP : un des leaders europŽens dans la
fourniture dÕŽnergie.
Ce marchŽ important pour CMP reprŽsente aujourdÕhui une production
de 250 ˆ 350 000 unitŽs par an.
Pour StŽphane CARRE,Responsable Commercial de CMP, Ç ce succ•s nous
conforte dans notre capacitŽ ˆ apporter des solutions tr•s compŽtitives tant en
terme de service rendu au client que sur le plan Žconomique. Nos partenai-
res en sont dÕautant renforcŽs dans leur relation avec leur client final È. 

Contact StŽphane CARRE, 04 78 55 09 93

%� � �

Contrat de transfert dÕactivitŽ 
pour LAM Industrie

LAM industrie sÕest vu attribuŽe un contrat de transfert dÕactivitŽ
par la sociŽtŽ Textron Fastening System. Ce projet porte sur la
fabrication dÕÏillets destinŽs en grande partie ˆ la fixation de
sous-ensembles pour lÕautomobile. La montŽe en cadence
devrait aller jusquÕˆ la livraison de 1 500 000 pi•ces par
mois pour un marchŽ ŽvaluŽ ˆ plus de 100 K� par an.
Apr•s qualification par le client dÕune prŽ-sŽrie, LAM entame
la mise en fonction des matŽriels transfŽrŽs (presse de 15 tonnes
ˆ 500 coups/minute et outillages) pour rŽaliser lÕintŽgralitŽ du
contrat.
Pour Jean-Jacques FLAMME, Directeur de LAM industrie, Ç ce
contrat sÕinscrit en plein dans la politique de diversification de
la client•le de LAM et dans sa volontŽ dÕoffrir des solutions de
sous-traitance au plus pr•s des besoins de ses clients È.

Contact Jean-Jacques FLAMME, 03 29 78 20 20
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Contrat de 5M � dans lÕautomobile
SIA Industrie vient dÕ•tre retenue par lÕŽquipementier MOLLERTECH pour la
rŽalisation du gainage cuir et tissu des mŽdaillons de portes destinŽs au
futur coupŽ dÕun des leaders europŽens du marchŽ automobile qui verra le
jour en 2005. Le montant global du contrat est estimŽ ˆ 5 M � et reprŽsente
une activitŽ pour 25 opŽrateurs et techniciens de SIA Industrie.
Pour Paul MEYNARD, Directeur de SIA Industrie Ç ce succ•s commercial
conforte la sociŽtŽ dans son choix stratŽgique de dŽvelopper la mise en
Ïuvre du cuir et plus particuli•rement les techniques de gainage des pi•-
ces plastiques destinŽes aux vŽhicules de haut de gamme È.   

Contact Paul MEYNARD, 02 43 39 53 39
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CHIFFRE DÕAFFAIRES 
(M� )

LA CROISSANCE DE EN QUELQUES CHIFFRES...

Le Groupe GMD assoit son dŽveloppement sur une forte croissance ˆ la fois interne 
(dŽveloppement des sites) et externe (politique dÕacquisitions ciblŽes). 
Son chiffre dÕaffaires a ainsi progressŽ de 58 % en 4 ans.
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1997 462
1998 538
1999 501
2000 573
2001 698
2002 894
2003 1343

1ER TRIM. 2004 1550

EFFECTIFS

1994 23
1995 37
1996 65
1997 76
1998 82
1999 71
2000 76
2001 85
2002 106
2003 140

P 2004 200

TŽlŽcom 40,9
ƒquipementiers automobiles 22,1

Constructeurs automobiles 11,5
Divers 7,4

Electronic packaging 7,0
Construction ŽlŽctrique 6,7

Caoutchouctiers 1,9
ƒquipementiers divers 1,8

B‰timents 0,8
Ferroviaire + armement 0,4

Bureautique 0,1
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Equipementiers automobiles

Constructeurs automobiles

Divers

Electronic packaging

Construction Žlectrique

Caoutchouctiers

Equipementiers divers

B‰timent

41 %

22 %

11 %

7 %

7 %

7 %

2%
2%

1%

LÕorganisation en p™les dÕactivitŽs rapproche les Žquipes de GMD des besoins de leurs clients
et de leur cÏur de mŽtier. Les tŽlŽcommunications, lÕautomobile et lÕŽlectronique sont des
secteurs clŽs pour GMD. Ses compŽtences en t™lerie, dŽcoupage emboutissage, traitement 
de surface et intŽgration sont proposŽes ˆ plus de 700 clients.

Les ressources humaines du groupe se dŽveloppent en nombre (augmentation de 55 %
des effectifs sur 5 ans) et se structurent notamment en terme de management (organisation
par p™les) et technicitŽ (dŽveloppement des capacitŽs dÕŽtudes et dÕindustrialisation).

RƒPARTITION DU CA 
(M� )
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1) Quelle est votre impression globale ?

� � �

2) Quelles rubriques du journal avez-vous prŽfŽrŽes ? 
� Zoom surÉ � GMD Solutions � Dossier spŽcial � La vie du groupe
� Sucess story � QSE � Travailler chezÉ

3) QuÕaimeriez-vous y trouver en plus ? ÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑ -------------------------------------------------------------------

4) Qui •tes-vous ?
� Client : ÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑ � Fournisseur : ÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑ -

� EmployŽ Groupe GMD � Autre
PrŽciser le site : ÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑ PrŽciser : ÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑÑ
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RENCONTRE AVEC LAM ET
SANACIER INDUSTRIE

LE BUREAU DÕƒTUDES AUTOMOBILE DEGMD

NOUVEAUX CONTRATS DUGROUPE

RƒSULTATS2003/2004

INTERVIEW DEPAUL MEYNARD

Feuillet ˆ remettre ˆ 
un Responsable QualitŽ
dÕun site du Groupe
GMD ou ˆ renvoyer par
courrier ˆ :

SAINTRONIC
Parc Atlantique,

lÕOrmeau de Pied
B.P. 21

17101 Saintes Cedex
France

ou par mail ˆ :

gmdliaison@saintronic.fr
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Pour que GMD Liaison sÕamŽliore au fil des numŽros, exprimez-vousÉ

�

JC : Comment  votre passion pour ce sport est-elle nŽ e ? A
quelle occasion avez vous rencontrŽ Christophe
BARITEAU ?

FG : Depuis tout petit, jÕadore les sensa-
tions fortes ainsi que la vitesse, je suis
allŽ voir mon premier rallye il y a
environ 15 ans, le premier rallye de
Saintonge. Cela mÕa tout de suite
plu. Un certain Christophe BARI-
TEAU Žtait concurrent et beau-
coup de spectateurs attendaient
son passage... Quelques annŽes
apr•s cÕest moi qui me suis retrou-
vŽ ˆ c™tŽ de lui dans la voiture !

JC : En quelle annŽe le partena-
riat avec Alcatel* est-il nŽ ? Vous
Žtiez dŽjˆ navigateur aux c™tŽs de
Christophe ?

FG : Le p•re de Christophe travaillait chez
Alcatel, cÕest de lˆ quÕest nŽ le sponsoring avec le team
fiat, cÕŽtait en 1991 avec lÕŽquipe Christophe BARITEAU et Yves
Marie. Je suis devenu navigateur au c™tŽ de Christophe en 1994.

JC : Quels sont vos objectifs ? Quelle a ŽtŽ votre meilleure 
performance ?

FG :Notre premier objectif est de finir tous les rallyes du calen-
drier, aussi bien rŽgionaux que nationaux, pour pouvo ir

participer  ̂la finale des rallyes en fin dÕannŽe.

Notre meilleure performance fut sans doute la
qualification pour la finale ˆ AMIENS en 2001.
Un moment magique loin de notre dŽpartement
avec des adversaires venus de toute la France !

JC : Selon vous,quelles sont les qualitŽs dÕun
bon pilote et de son navigateur ?

FG : En rallye, le pilote doit toujours avoir
conscience de ses limites sinon cÕest la sortie

de route ! Il doit quoi quÕil arrive garder son
calme et •tre capable de sÕadapter ˆ nÕimporte

quel terrain, enfin lÕessentiel reste de garder Òle
pied droit ˆ fond sur lÕaccŽlŽrateur !Ó.

Pour le navigateur, ce qui compte le plus, cÕest la notion de
temps. Un pointage en avance ou en retard, cÕest tout de suite une

pŽnalitŽ. Il faut Žgalement quÕil ait une bonne connaissance du terrain et
quÕil sache quand le pilote se sent pr•t ˆ augmenter le rythme de la course.
Enfin, il doit gŽrer lÕŽquipe dÕassistance pour lÕentretien de la voiture. Tout
ceci rŽunit, fait quÕun rallye se passe bien !

SPONSORING COURSE AUTOMOBILE
GMD Liaison a rencontrŽ FrŽdŽric Guiard, Technicien chez Saintronic mais aussi grand amateur et pratiqu ant 
de sport automobile. Interview.

* Saintronic a appartenu au groupe Alcatel jusquÕen 2003, date de son entrŽe dans le groupe GMD.
Julie CRABOT


